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,Ucesce omogucava retail sektoru da iz operativne obaveze napravi

poslovnu priliku.“
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PRIPREMA ZA
UVODENJE DRS-A

Ucesce u pilot projektu omogucava maloprodajnim
objektima da se pravovremeno pripreme za uvodenje
depozithog sistema u Srbiji.

Kroz testiranje u realnim uslovima i uz podrsku
partnera, razvijaju se operativnhe procedure i interne
orakse. Kroz praktican rad i testiranje, zaposleni sticu
operativno znanje i razumevanje procesa.

Time se izbegava potreba za naglim i troskovno
? zahtevnim prilagodavanjem u trenutku uvodenja
AMBALAZyY g ~ sistema

I PAMETNU ‘ '

ey ;

L w  Maloprodaja ulazi u DRS spremna, uz vec steceno
[skustvo.
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POVECANJE FREKVENCIJE KUPACA | PROMETA

Postavljanje DRS uredaja u objektima generise dodatni dolazak
potrosaca radi povrata ambalaze.

Ovaj tok korisnika se prirodno preliva u dodatnu kupovinu i duze zadrzavanje
u objektu. Efekat je primenljiv na razlicite formate maloprodaje, u skladu sa
njihovim kapacitetima.

Na taj nacin DRS postaje alat za povecanje prometa, a he samo operativna
obaveza.



FINANSIJSKO UCESCE PARTNERA

U okviru projekta su
obezbedena
sredstva za

realizaciju
celokupnog projekta
u ukupnom iznosu
od 1,563,750.00 EUR
ukljucujuci
pilotiranje.

Ukljucena je
simulacija
depozithog sistema
(volonterski depozit)
uiznosu od 20.000
EUR (bruto), koji se
isplacuje gradanima
putem maloprodaje
kKroz integrisani
sistem.

Takode, obezbeden
je razvoj IT
softverskog modula
u vrednosti od
200.000 EUR, kao i
osnovna tehnicka
infrastruktura koja
obuhvata 5 RVM
uredaja i 8 handheld
POS skenera.

Pored navedene
opreme, partnerima
je omogucen otkup

uredaja nakon
zavrsSetka projekta
kao i dodatno
ulaganje u prosirenje
sistema kroz
nabavku E-bin/Mini
bin uredaja u toku
samog projekta.




FINANSIJSKO UCESCE PARTNERA

: : Potrebna sredstva :
Planirana test faza tr

6 meseci aaraadi " obuhvataju 30.000 EUR Ui:‘iun%annsiljzsrllgz ?J%iaéznaog
obezbedivanj’a opsega i (+PDV). za simulaciju iznosi 50.000 EUR

stabilnosti sistema depozﬂnog modela (+PDV) uz fleksibilan

tokom celog perioda (|splata depozita model raspodele u
predvideno je dodatn’o gradanima), kao 1 20.000 skladu sa
finansiranje operativnih EUR (+PDV) za Interesovanjem | nivoom

aktivnosti. vadmwystracuu | ukljucenosti partnera.
odrzavanje IT sistema.




Pilot projekat omogucava testiranje

OSNOVA finansijskih mehanizama koji Ce biti deo

buduceg sistema, ukljucujuci podatne
ZA za analizu naknada za rukovanje
ambalazom (handling fee).

»y
BUDUGI Maloprodaja dobija uvid u modele koji

mogu generisati dodatni prihod.

omogucava procenu isplativosti po
PRIHOD formatu objekta.

Time se stvara osnova za dugorocno odrziv

Testiranje u realnim uslovima

poslovni model u okviru DRS-a.




BEZ INVESTICIJA U
INFRASTRUKTURU

U okviru projekta obezbedena je kompletha tehniCka
infrastruktura i IT podrSka za funkcionisanje sistema.

Maloprodaja ne snosi trosak nabavke opreme niti
razvoja softvera.

Implementacija IT resenja se vrsi uz podrsku
projektnih partnera i prilagodava se svakom formatu
objekta, uz minimalno operativho opterecenje za
Zzaposlene.

Time se omogucava ukljuCivanje bez finansijskog
opterecenja.
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FLEKSIBILAN MODEL
PRIMENE

v" Pilot ukljucCuje razliCite tipove objekata — od velikih
trgovinskih lanaca do malih prodavnica, kioska i
benzinskih stanica.

v ResSenja se prilagodavaju specifichostima lokacije i
operativhim kapacitetima.

v Time se obezbeduje primenljivost sistema na celokupno
trziste.

v' Maloprodaja testira modele koji su realno odrzivi u
njenom okruzenju.

UNAPREDENJE ORGANIZACILJE]
LOGISTIKE OTPADA

v Uvodenje sistema za povrat ambalaze doprinosi boljoj
organizaciji prostora i upravljanju otpadom u objektima, i u
celokupnom sistemu.

v' Smanjuje se opterecenje postojecih tokova otpada i
unapreduje logistika skladistenja.

v Operativni procesi postaju efikasniji i pregledniji.

Ovo ima direktan pozitivan uticaj na svakodnevno poslova
objekta.




JACANJE POZICIJE KOD POTROSACA

v Retail kompanije koje ucestvuju u projektu prepoznaju
se kao odgovorni i moderni akteri na trzistu.

v Potrosaci sve vise vrednuju mogucnost povrata
ambalaze na prodajnom mestul.

v" Time se jaCa lojalnost kupaca i diferencijacija u
odnosu na konkurenciju.

v" Maloprodaja postaje vidljiv deo cirkularne ekonomije |
zelene tranzicije.
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PRISTUP PODACIMA | ANALITICI

> Pilot projekat omogucava prikupljanje podataka o tokovima ambalaze (proizvoda) i
ponasanju korisnika sistema.

> Maloprodaja dobija uvid u frekvenciju dolazaka potrosaca i korisCenje uredaja. Ovi
podaci mogu se koristiti za optimizaciju operacija | planiranje resursa.

» Time se unapreduje donosenje poslovnih odluka.




NIZAK OPERATIVNI RIZIK

» UcCesce u projektu ne zahteva finansijska ulaganja niti dugorocne obaveze.

> Sistem se testira u kontrolisanom obimu, uz punu tehnicku i operativnhu podrsku
partnera.

» Model je fleksibilan i prilagodljiv razlicitim tipovima objekata.

» Rizik za maloprodaju je minimalan, dok su koristi direktne i merljive.




Program finansiranja Sprovodi
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